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Ante la primera ronda formal de
conversaciones rumbo alarevision
del T-MEC, el secretario de Econo-
mia, Marcelo Ebrard, aseguré que
el pais llega a la mesa de didlogo
con EU con una posicién sélida
derivada del peso que tiene en la
relacion comercial, al afirmar que
hoyexiste “poder de negociacion”
frente a su principal socio.
“Tenemos que tener claro que
somos un pais poderoso, prudente,
pero tenemos poder de negocia-
ci6n”, afirmé el funcionario du-
rante una atencion a medios en
Puebla, tras reunirse con empre-
sarios de laindustria textil.
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Eltitular de Economia subrayo
que el pesode Méxicoenel comer-
cioregional se ha fortalecido enlos
ultimos afios, particularmente por
el crecimiento de las exportacio-
nes hacia el mercado estadouni-
dense. “Hoy México esel principal
pais exportador de Estados Unidos
yes el que paga un arancel mas
bajo de todos los demis. Eso tam-
bién es un hecho”, sostuvo.

Ebrard enfatizé que larelacién
economica entre México y EU es
profundamente interdependiente,
lo que fortalece la capacidad de
negociaciondel pais en la revision
deltratado. “Los dos socios princi-
pales enelmundo somos Méxicoy
Estados Unidos. Nadie le compra
mads que nosotros”, afirmé.

EU INICIA INVESTIGACION
Por otra parte, EU inici6 una in-
vestigacion comercial bajo la Sec-
¢ién 301 de la Ley de Comercio
de 1974 para analizar el presunto
exceso estructural de capacidad
y produccién manufacturera en
diversas economias, entre ellas
México, ensectores como el acero,
el automotriz ylamanufacturade
alimentos y bebidas.
Elrepresentante comercial de
Estados Unidos (USTR), Jamie-
son Greer, explico que el proce-
dimiento busca determinar si las
politicas industrialesy productivas
de varios socios comerciales son
“irrazonables o discriminatorias”.



