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Negociar con firmezay
prudencia el T-MEC

icente Gutiérrez Camposeco, pre-
sidente de Canaco CdMx, afirmé
que Estados Unidos “usa el comer-
cio como herramienta de coercion, con limites le-
gales mas estrictos” por instrucciones de Donald
Trump, “pero conlamisma capacidad de alterarlos
flujos comerciales y de inversion a escalamundial”.
Agrego que los aranceles seguiran como uninstru-
mentos para impulsar la reubicacion de empresasy
empleos, pero también generaran “incertidumbre, li-
tigios y tensiones diplomaticas”. México debe actuar
con “firmezay prudencia”y diversificar mercados.
En ese entorno de coercion estd el inicio de inves-
tigacionesa exportaciones mexicanas bajo la Seccion
301 por exceso de capacidad estructural y de produc-
cién de manufacturas en los sectores automotriz,
construccion, transporte ferroviarioy naval, salud, si-
derurgico, alimentos y bebidas, y otros no sefialados.
En la Consulta Piblica para la revision del T-MEC,
impulsada por la Secretariade Economia, se destacé
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diplomaticas™ porciénsignificativadelas
exportaciones mexicanasa
Estados Unidos incorpora
insumos producidos en ese pais. “En 2024, EU expor-
té alrededor de 283 mil millones de délares a México
e importd cerca de 494 mil millones, lo que dio lugar
aundéficit de 211 mil millones de dolares. Este déficit
reflejauna relacion comercial interdependienteenla
queel propiodinamismodelas exportacionesestadu-
nidenses condicionalamagnitud del saldocomercial”.
Elarranque de negociacionesdel T-MEC en Wash-
ington es el préximo lunesy en el cuartode juntoen
materia laboral estin Tereso Medina, titularde la
CTM; Francisco Hernéndez, lider de telefonistas,
yNapoleén Gémez Urrutia, del Sindicato Minero;
qued6 fueradel grupo el autoproclamado negociador
del T-MEC Alejandro Martinez Araiza, del SNAC.
Veremos si Gémez Urritia defiende maslosintere-
sesdelos steelwokersde EU que los de México.

Cuarto de junto

Konfio, de David Arana, quiere convertirse en
bancoyfinanciar con 44 mil millones de pesos alas
pymes en los proximos tres afios, pero no hasido
capazde otorgar la cartade no adeudo alaempresa
Desayunos Marla que pagé su préstamo, nile ha re-
puesto mas de 300 mil pesos de saldo a su favor. s



