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Sheinbaum: nadie gana
en una guerra comercial

Sheinbaum: nadie gana una
guerra comercial; hay un plan,
no actuaremos “uno a uno”

ALONSO URRUTIA
¥ ALMA MUNOZ

En una guerra comercial nadie ga-
na, sostuvo la presidenta Claudia
Sheinbaum, quien anuncid que pese
a la entrada en vigor de los arance-
les en Estados Unidos al acero y el
aluminio mexicanos, nuestro pais
no impondra una medida reciproca
hasta conocer el marco que regirda
las relaciones comerciales.
"Nosotros tenemos una estrate-
Zia, no actuamos uno a unoe’, por
lo cual serd el 2 de abril, cuando se
conozca la politica estadunidense,
que Meéxico adoptara decisiones.”
El titular de la Secretaria de
Economia, Marcelo Ebrard, sostu-
v gque durante este lapso se inten-
sificardn las negociaciones con el
gobierno de Estados Unidos sobre
la premisa de que la integracion de
ambas economias es la mas inten-
sa en el mundo, México parte de
la postura de que esta condicion
genera una situacidn de excepcio-
nalidad que deberia traducirse en

que la politica arancelaria estadu-
nidense no deberia aplicarse a las
exportaciones de nuestro pais.

Durante la conferencia, dejd cla-
ro que por ahora no habra una res-
puesta reciproca a la importacion
de acero y aluminio estadunidense,
destacando que en la balanza co-
mercial en estos productos, México
compra més productos de los que
adquiere. Dijo que en este periodo
se realizardn negociaciones al mas
alto nivel, para estar en condiciones
de adoptar decisiones.

El objetivo que ha planteado Es-
tados Unidos es producir mds en
su pais, explicd Sheinbaum. Sin
embargo, aungue la premisa es
captar mayores inversiones en su
territorio, dificilmente una fibrica
de automdviles o una siderrgica
podrian trasladarse a corto plazo.

Recordd que algunos estudios
revelan que cuando una empresa
estadunidense invierte en México
genera el triple de empleos en el
pais de origen, "porque aqui se fa-
brica lo que conviene a la empresa
producir y alli lo que decide esa
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empresa en automdviles u otros
productos”™.

Por eso, subrayd, lo mejor pa-
ra México v Estados Unidos es
mantener el tratado comercial,
“revisar lo que se tenga que revi-
sar, pero competir como regidn de
América del Norte frente al resto
del mundo, porque las empresas
estadunidenses van a reducir su
productividad si dejan de producir
enMéxico™. En la relacion binacio-
nal “nos conviene seguir con esta
integracion econdmica que nos
permita competir.

Al respecto, Ebrard destacd que
el objetivo de estas medidas arance-
larias es la correccion del déficit co-
mercial de Estados Unidos. “La tesis
que estd detrds de estoes que eso va
a provocar que haya una refocaliza-
citin de empresas a Estados Unidos,

pero eso no ha ocurrido”, seglin las
experiencias recientes donde se han
impuesto estas politicas,

El secretario destacd que en
este periodo de intensificacion de
negociaciones con Estados Unidos
se dard paralelamente un perio-
do de consultas con las empresas
productoras de acero y aluminio
y oiros sectores asociados, como
la industria automotriz v de elec-
trodomésticos, para integrar una
estrategia de defensa frente a los
aranceles que se les ha impuesto en
especifico.

Subrayd que la instruccidn pre-
sidencial en las negociaciones es
mantener sangre fria v firmeza,
pues aungue ya se impusieron
aranceles, se esperardal 2 de abril,
porque México no va a adoptar me-
didas intempestivas.

A En la negociacidn con Estados
Unidos se mantendrén sangre
fria y firmeza, sefialé Marcelo
Ebrard, secretario de Economia.
Foto Presidencia



