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Piden recursos
para el equipo

negociador

—
LETICIA HERNANDEZ
Ihernandezm@elfinanciero.com.mx
Junto con las consultas publi-
cassobre el -MECy los foros de
discusion planeados, se debe re-
activarel Cuartode Juntoconel
sector privado y también dar for-
taleza al equipo negociador del
gobierno federal, incluso asignar
una partidaespecialenel presu-
puestodel préximo afio, sefalé
Kenneth Smith Ramos, sociode
Agon Consultores y exjefe de la
negociacion técnica del T-MEC.
“Elequipo negociadores muy
bueno, pero siseria muy impor-
tante apuntalarlo con presupues-
to y con plazas y fortalecer las
oficinas de la Secretaria de Eco-
nomia en el extranjero”, dijo al
detallar que para la negociacion
del T-MEC y otros objetivos de
politica comercial, se requiere
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1. La mitad del equipo nego-
ciador de la actualizacion se
fue en este sexenioy solo ha
regresado 20 por ciento.

“Seria importante que el
Congreso dedicara recursos
especificos en el presupuesto
del ano entrante”

2. Mé?(iCO tambie’np’ene sulista KENNETH SMITH £ xnegociador del T-MEC.
hacia Estados Unidosy Cana-
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day lasdebeexponer.

que el gobierno dote de recursos
ala Secretaria de Economia y
algunas dreasinternacionalesde
otras dependencias que partici-
pan en las negociaciones.

“Paralatareaque seviene, se-
riaimportante que el Congreso
dedicararecursosespecificosen
el presupuesto del afioentrante
para fortalecery darle més pla-
zasalaSecretaria de Economia”,
dijo entrevistado en el Summit
Rumbo Econémicode Méxicoy
Norteamérica organizado porla
Coparmex.

En cuanto a la participacién
del sector privado, mds alla del
Cuarto de Junto, deben exponer
lo que funciona ono del acuerdo
comercial aprovechando queel
proceso permite participar en
las consultas de Estados Unidos,
aunque no sean empresas esta-
dounidenses. Ademéas deque co-

laboren con el Gobierno Federal
para formular su postura, abren
un canal para “empujar una vi-
sion diferente de esta narrativa
politica tan negativay proteccio-
nista por parte del gobierno de
Estados Unidos”, dijo durante su
intervencion.

Por otra parte, el experto
recomendo que México debe
utilizar los mecanismos de solu-
cién de controversias del tratado
paraasentar que EU ha violado
el acuerdo con sus incrementos
alos aranceles; ademads de soli-
citar consultas y obligar al pais
a dar una explicacion. Con esto
establece el precedente legal
de su desacuerdo sobre la poli-
tica arancelaria del presidente
Trump y no aceptar aranceles
de facto.



