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Reconocen presion sobre precios

Suerox pagaria la mitad del
impuesto a bebidas electroliticas

® Genomma Lab sefiala que tendid una ventaja frente a sus competidores pues solo pagaria un IEPS
de $1.50 por litro, que es lo que se esiablece para los sueros sin azicar, que es su categoria

Judiith Sanfiogo
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N enomma Lab reconocié que,

- aunque ¢l posible nuevo im-
3 puesto a las bebidas isoténicas
y electrolitos ejerceria presion para
subir precios, 1a ventaja frente a sus
competidores es que la categoria que
comercializa no contiene azicar, por o
que pagaria la mitad de los Impuestos.

“Tenemos una ventaja porque no
vendemos nuestros productos con azi-
car. Asique, segiin la informacién pa-
blica que conocemos hoy, los IEPS que
serdn aplicables a Suerox son la mitad
de lo que se aplicara a nuestros com-

petidores en Isotonicas y electrolitos”,
dijo el director general de la empresa,
Marco Sparvierl.

La Cimara de Diputados aprobé la
propuesta para establecer, por pri-
mera vez, un Impuesto Especial so-
bre Produccion y Servicios (IEPS) de
3.08 pesos por litro a los sueros orales
y bebidas electroliticas que contengan
azucares afiadidos.

La Inlciativa contempla un grava-
men de 1.50 pesos por litro para los
productos que no incluyan azicares,
pero incumplan con las recomenda-
clones de 1a Organizaclon Mundial de
la Salud (OMS), que establecen que las
formulas deben contener solamen-

te glucosa anhidra, cloruro de sodio,
cloruro de potasio y citrato trisddico.
Suerox es una bebida rehidratante
con electrolitos que contiene sodio po-
tasio, magnesio, calcio, zine, cloruro,
fosforo y bicarbonato por una porcion
de 630 mililitros. Segun su etiquetado,
no contiene azucares ni calorias (0-5
kcal), usasucralosa como edulcorante,
mas dcido citrico y saborizantes; al-
gunas versiones incluyen vitamina C.

Subiria precios

Con estas medidas, que podrian apli-
carse en 2026, Sparvieri adelanto que
Genomma Lab subiria el preclo de su
bebida si sus competidores también lo
hacen, esto a fin de proteger la rentabi-
lidad y mantener sus margenes.

“Si nuestros competidores no au-
mentan los precios, tendremos que
absorber el [EPS y ese impacto ya esta
contemplado en los estados financleros
y los planes para 2026”, asegurd el di-
rectivo enconferencia con analistas.

Dijo que a pesar de la complejidad
regulatorla, tienen una estrucrura
que les permite moverse y responder
rapidamente a las necesidades de los
consumidores.

El director de Genomma Lab explicd
que debido a que el consumo én México
se ha desacelerado y el clima en vera-
no fueron desfavorables {con intensas
lluvias en diversos estados del pafs) sus
ventas se vieron afectadas, particular-
mente 1a categoria de bebidas, Incluida
la linea de electrolitos.

“Vimos una fuerte caida en Sue-
rox en el tercer trimestre en México,
en particular, que no se alinea con los
nimeros de ventas al consumidor final
porque teniamos grandes inventarios
para la temporada de verano que no
funciono y ahora los clientes todavia
tienen inventario”, expreso.



