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EMBAJADOR PANKAJ SHARMA

INDIA SE ACERCA A MEXICO
EN BUSCA DE UN TRATADO

DE LIBRE COMERCIO

RUBEN ROMERO

Las conversaciones sobre un
acuerdo siguen “en progreso™;
mientras tanto hay empresas que
quieren participar en el Plan México

ndia quiere avanzar hacia un
[ratado de Libre Comercio
(TLO) con Meéxico que permita
redudir aranceles, facilitar in
versiones y acelerar la integra-
aon en seclores estratégicos
del llamado Plan México, afir
mo su embajador en el pais,
Pankaj Sharma.

En entrevista con El Sol de México, el
diplomatico sefalé que las conver
sadones sobre un acuerdo comercial si-
guen “en progreso” y que ambos gobier-
nos va analizan su viabilidad formal
Adelanto que existen mesas de trabajo
con la Secretaria de Economia para re
visar temas regulatorios. tarifas y me-
canismos que permitan fortalecer el in-
tercambio.

“Esas discusiones existen y siguen
avanzando. Tal vez pronto podamos te-
ner algun tipo de acuerdo, pero estamos
intentando llevarlo adelante”, indico.

“Hemos tenido la suerte de estar dis
cutiendo una serie de areas importantes
con muchos miembros del gabinete de
la presidenta Sheinbaum (...) han invita-
do a la India a parlicipar en el Plan Mé-
xico. Y me complace mucho compartir
con ustedes que un gran nimero de em
presas indias buscan hoy participar y

apovar el Plan México”.

El interés de India surge también en
medio de un contexto en el que México
planea Imponer aranceles en productos
importados y con los que el pais no tiene
acuerdos comerdales como China e In-
dia. ¥l Congreso mexicano ain tiene pa-
rada esta propuesta que busca imponer
un arancel de 50 por ciento a autopar-
Les, aulos, textiles, vidrio, siderurgia. ja-
bones y cosméticos importados de pai-
ses sin tratado.

Aun con esta barrera comercial, el
gobierno indio considera que la rela-
cion bilateral tiene potencial para am-

pliarse y que un acuerdo comercial
permitird darle certidumbre a secto
res prioritarios,

“Algunos de los principales sectores
en los que nos estamos enfocando son
las fundiciones de metales industriales,
la maquinaria y los plasticos; otro gran
sector es el automotriz v el aeroespa-
cial Lalista es bastante larga en térmi
nos de no limitarse a unos pocos secto-
res, es como si pudiera profundizar al
menos 12 a 3 seclores que tienen un
potencial muy alto en términos de lo
que fabrica la India y lo que se requiere
en la cadena de suministro de México”.

Sharma recordo que México e In
dia llevan 75 afos de relaciones di
plomaticas y que ambos paises se en-
cuentran en una etapa clave de re-
configuracion global, marcada por
tensiones comerciales y cambios en
las cadenas de suministro.

India, cuarta economia mundial, ve
a México como un aliado natural para
expandir su presencia en América del
Norte y América Latina

“Tenemos una reladon muy estre-
cha, construida a lo largo de 75 afos.
Ambas naciones estan llamadas a tra-
bajar mas de cerca en los sectores es-
tratégicos del futuro”, afirmo.

Otras de las dreas prioritarias son
servicios digitales. software con Inteli-
gencia Artificial, manufactura avanza-
da. farmacéutica —incluida la produc-
cion de vacunas con transferencia tec-
nologica—, infraestructura portuaria y
aeroportuaria; asi como ferrocarriles,
agricultura, quimica y vehiculos eléctri-
cos, abundo el diplomatico.

Actualmente, empresas indias va
analizan instalar plantas manufacture-
ras y farmacéuticas en México, asi como
participar en provectos del Plan México
relacionados con infraestructura digital
y logistica.

De acuerdo con datos de la Secreta
ria de Economia, India registrd 9.8 mi
llones de dolares de Inversion Extranje
ra Directa (IED) en el primer trimestre
de 2015, concentrada principalmente
en el sector manufacturero.

ATENTOS AL T-MEC

La préxima revision del Tratado entre
Mexico, Estados Unidos y Canada (T

MEC) en 2026 vy los episodios arancela-
rios en América del Norte han elevado
la cautela entre inversionistas y sobre
ello, el embajador de la India en México
advirlio que. aunque 1a reladon bilate

ral avanza en sentido positivo, ambos
paises deben acluar “con mavor rapi-
dez” para no perder oportunidades
frente a otras economias.
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“Es bastante dinimico, pero $i, una
C0Sa que es segura es que, tanto India
como México necesitan diversificar sus
mercados de compradores y vendedo-
res () independientemente de la direc-
cién que tomen esas negodaciones o de
los aranceles estadounidenses, para la
India. el comercio entre ellos es una
gran oportunidad importante. Y lo que
estamos tralando de hacer es intenlar
que eso suceda”.

El diplomatico destacd que el turis-
mo se perfila como un eje estratégico
para fortalecer los lazos culturales, ya
que tanto India como México comparten
un vasto patrimonio historico y nume-
rosos sitios declarados Patrimonio de la
Humanidad por la Unesco.

De hecho nose descarta una ruta aé-

rea directa entre ambas naciones, expu-
so el diplomatico, quien abundo que la
falta de aeronaves disponibles pospuso
el proyecto, pero las aerolineas consul-
tadas retomaran la propuesta cuando
reciban nuevas unidades.

“Hemos Intentado la conectividad
aérea directa Y, de hecho, el presidente
Lopez Obrador lo habia propuesto. La-
mentablemente, varias companias aé-
reas a las que nos acercamos no tenian
suficientes aviones en ese momento.
Algunos de los aviones de estas aeroli-
neas estan pedidos por parte de los fa-
bricantes de aviones, y se nos ha dicho
gue tan pronto como les entreguen sufi-
clentes aviones, podrian abrir 1a conec-
tvidad aérea directa entre la India y
Meéxico".

7
India registro o s

millones de dolares
de Inversion
Extranjera Directa en
el primer trimestre,
concentrada
principalmente en €l
sector manufacturero

Menciono que India tiene uno de los
esquemas de visado mas liberales del
mundo en la actualidad, y ofrece visa-
dos electronicos a México. “"Hemos es-
tado en conversadones con el goblerno
mexicano para analizar la posibilidad
de visas electronicas para los ciudada-
nos indios, y si no para todos los ciuda-
danos indios, al menos para algunos”.

Recordd que el primer ministro Na-
rendra Modi elevo el turismo al mismo
nivel que el comercio y la tecnologia,
como uno de los tres pilares de su politi-
ca exterior y agrego que en este sentido
ambos goblernos buscan mejorar la
percepdon mutua y expandir el flujo de
visitantes.

En materia migratoria, India ya otor-
ga visas electronicas a personas mexi-
canas. Sharma confirmo que se analizan
opdones para ofrecer un mecanismo si-
milar a personas indias, especialmente
para quienes viajen por negocios o in-
version.

ATRAE A FINTECH
Uno de los sectores que también ven
atractiva a la economia es el financiero.

La fintech Credlix y la plataforma lo-
gistica Moliks, considerada la empre-
sa de cadena de suministro mas gran-
de de Asia y valuada en 26 mil millo-
nes de dolares, impulsan un programa
para duplicar el comercio bilateral en
los proximos dos afios.

PANKAJSHARMA
EMBAJADOR DELAINDIA
ENMEXICO

“Hemos tenido la
suertedeestar
discutiendo una
seriededreas
importantes con
muchos miembros
delgabinetedela
presidenta

México e India intercambian ac-
tualmente Il mil millones de doélares
anuales, menos del uno por ciento del
comercio total de cada pais. Para Pra-
mit Joshi, director comerdial de Cred-
lix, esta cifra es “demasiado baja para
dos economias de alto crecimiento”.

“La oportunidad es enorme. Debe-
riamos comerciar mucho mas, pero
faltan herramientas, infraestructura y
confianza®, afirmo.

Moliks construye un corredor co-
merdal de alta veloddad que permi-
tird a empresas mexicanas identificar
proveedores, negociar precios y ges-
tionar logistica en India mediante una
sola plataforma. Credlix complemen-
tard el proceso con financiamiento di-
recto para redudr rlesgos y acelerar
transacciones.

A pesar del interés creciente, per-
sisten desafios estructurales que fre-
nan el dinamismo comercial.

Unode los principales es la falta de
confianza operativa entre empresas
gue no han rabajado juntas. lo gue
genera incertidumbre sobre cumpli-
miento, estandares de calidad y logis-
tica. También pesa la ausencia de un
tratado comercial, que obliga a pagar
tarifas mas altas a productos indios
gue ingresan a Méxlco.

Sharma y Joshi coincidieron en gue
un acuerdo formal seria un habilita-

dor decisivo para la manufactura. la
farmacéutica, el software y las aulo-
partes. Sin un instrumento de ese tipo,
afirmaron, India enfrenta desventajas
frente a paises con preferencias aran-
celarias.

Sheinbaum (..) han
invitadoalaIndiaa
participarenel
PlanMéxico.Un
granniimerode
empresas indias
buscanparticipar
yapoyarel Plan
lMé.\'ico"
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RELACION
BILATERAL

EL COMERCIO entre
Mexico y |3 India
suma mas de siete
décadas

* México es segun-
do socio comercial
de India en Ameri-
ca Latina

® El 35% del merca-
do farmacéutico
por volumen es
abastecido por
empresas de India
en México

* Mas de 250 em~
presas indias en
operacion partici~
pan en sectores
que van de manu-~
factura a servicios

® Son 75 anos de
reladiones diplo-
maticas las que
respaldan {a co-
operacion bilateral
entre México e
India
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* Alrededor de Tl mil
20 mdd en comer-
cio en 2024 refle-
fan la integracion
economica entre
ambaos paises

® Mil 990 mdd en
exportaciones de
autos y autopartes
en 2023 colocan a
India como un
proveedor clave
para México




