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T-MEC DEFINIRA SU POTENCIAL EN EXPORTACION

México podria ser el
milagro del mundo

RUBEN ROMERO

El gobierno debe
tomar en serio la
vision del sector
privado en la
revision del
acuerdo
comercial, dijo el
presidente de la
ICC México

Wobeser durante la »

presentacion de un es-
tudio sobre la revision
del T-MEC

lurtado Badiola
Vicegresidono

éxico podria convertirse
en “el milagro del mun-
do” si el gobierno federal
incorpora de manera real
1a vision del sector priva-
do en la proxima revision del Tratado
entre México, Estados Unidos y Canada
(T-MEC), afirmé el presidente de la In-
ternational Chamber of Commerce Mé-
xlco (ICC México), Claus von Wobeser.
“México se puede convertir en el mi-
lagro del mundo. Para eso es fundamen-
tal escuchar al sector privado. que vive
los problemas del comercio Internacio-
nal todos los dfas y que su voz debe ser
escuchada”, aseguré von Wobeser al
presentar el documento Aportaciones y
visidn de ICC México en el marco de la
revision del T-MEC.
El analisis, entregado a la Secretarfa

de Economia, identifica tres tensiones
centrales que podrian comprometer la
continuidad del acuerdo comercial: la
Incertidumbre juridica generada por
cambios al Poder Judicial y a 1a Ley de
Amparo; la sobrerregulacion aduanera
que eleva costos logisticos; y la falta de
un capitulo energético trilateral con re-
glas claras para comercio eléctrico,
energfas limpias y electromovilidad.

Para el presidente del ICC México, la
préxima revision del T-MEC no puede
ser tratada como un trdmite administra-
tivo, sino como un caso a resolver.

“Es un proceso que definira si el pafs
consolida su papel como potencia ex-
portadora o si pierde inversiones estra-
tégicas que no regresan dos veces”,
anadié von Wobeser.

El presidente del ICC México destactd
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“México se puede convertirenelmilagro
del mundo. Paraeso es fundamental
escuchar alsector privado, quevive los
problemas del comerciointernacional
todoslos dias”

que la negociacion realizada por la pre-
sidenta Claudia Sheinbaum con su par
en Estados Unidos fue un acierto y debe
marcar la pauta para un didlogo técnico,
coordinado y con vision de largo plazo.

Una de las preocupaciones mas pro-
fundas estd en el terreno juridico. Las
reformas al Poder Judicial y a la Ley de

Actualmente, Meéxico se

posiciona como principal socio
comercial de EU y podria
consolidarse como el destino
mundial del nearshoring

Amparo han generado dudas tanto en
Inversionistas nacionales como en ex-
tranjeras sobre la capacidad Institucio-
nal para resolver controversias comer-
clales.

En materia aduanera, el sector ad-
vierte sobre los controles duplicados y
las reglas que elevan tiempos y costos
de operacion, en un momento donde las
cadenas productivas requieren agilidad.
Por ello, el ICC solicita fortalecer la
Ventanilla Unica y evitar modificacio-
nes repentinas que afecten exportacio-
nes e importaciones.

A estos riesgos se suma la sunset
clause, la clausula de caducidad que
obliga a revisar periddicamente el trata-
do. El empresariado teme que una mo-
dificacién en este apartado permita la
terminacion automatica del acuerdo, lo
que afectarfa cadenas productivas va-
luadas en casl! dos billones de délares
anuales.

La ICC México advierte que el proce-
so de revision se realizard en un am-
biente marcado por tensiones comer-
clales. presiones proteccionistas en Es-
tados Unidos y reformas internas que
han Influido en el clima de inversion.

Aun asf, la International Chamber of
Commerce México asegura haber en-
contrado apertura en la Secretarfa de
Economfa. "El documento ya esta en sus
manos. Sabemos que estan muy ocupa-
dos. pero conflamos en que nos escu-
chardn”.

Pese a los riesgos. la revision coinci-
de con la mayor ola de relocalizacion
global en décadas.

México se posiciona como principal
socio comercial de Estados Unidos y
podria consolidarse como el destino
mundial del nearshoring, especialmen-
te en manufactura, semiconductores,
energfa limpia y automotriz.

Para la ICC México, dejar pasar esta
oportunidad serfa un error histérico. Por
ello. impulsaran una coordinacién con
sus contrapartes en Canadd y Estados
Unidos para presentar una postura em-
presarial unificada que fortalezca al tra-
tado y blinde las cadenas de suministro
frente a competidores como China.

“México tiene todo para ganar. Pero
s6lo ganard si negocia con estrategia,
técnica y unidad con el sector privado”,
concluyd el presidente de l1a ICC.



