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Se beneficia México
de exportaciones
por fuera del T-MEC

BRAULIO CARBAJAL

La industria automotriz mexicana
es la que mads ha aprovechado los
beneficios del Tratado México, Es-
tados Unidos y Canada (T-MEC)
para exportar sin aranceles autobu-
ses, camiones y autos particulares,
de acuerdo con datos del Banco de
México (BdeM).

El afo pasado, 94.5 por ciento de
los camiones, 82.4 por ciento de los
autosy 57.2 por ciento de las auto-
partes que México exporté a Esta-
dos Unidos utilizaron el tratado de
libre comercio de la region.

Segtin un informe del banco cen-
tral, también lo hicieron 100 por
ciento de algunas frutas y hortali-
zas, productos licteos y huevos. Por
el contrario, bienes como teléfonos,
celulares, computadoras e instru-
mentos de medicina se exportaron
sin hacer uso del T-MEC.

Exportar bajo el T-MEC, explicé
el BdeM, permite acceso al mercado
estadunidense libre de aranceles.
Para vender al extranjero con dicho
beneficio, las empresas deben cum-
plir con las reglas de origen estipu-
ladas en el tratado.

Las reglas de origen exigen que,
segtin el valor de transaccion, mas
de 50 por ciento del contenido
provenga de paises miembros del
T-MEC (o al menos 60 por ciento
del costo neto) . En el caso de los
autos, la proporcion de contenido

regional se incrementa a 75 por
ciento.

Hasta febrero de 2025, los bie-
nes importados por Estados Uni-
dos fuera de un tratado comercial
enfrentaban los aranceles denomi-
nados de Nacién Mds Favorecida
(NMF), los cuales eran relativamen-
te bajos en general y en varios casos
cercanos o iguales a cero.

Por ejemplo, explicé el instituto
central, las exportaciones de bienes
automotrices que México realizé a
Estados Unidos sin utilizar el trata-
do en 2024 enfrentaron un arancel
promedio efectivo de 1.4 por ciento.
Para los productos no automotrices
esta cuota fue de 0.2 por ciento.

“Estos bajos aranceles NMF po-
drian explicar por qué muchos bie-
nes fueron exportados sin acogerse
al tratado, incluso si cumplian con
las reglas de origen”, apunté.

Se estima que, sin el T-MEC, el
arancel promedio para el total de
las exportaciones mexicanas en
2024 habria sido de 3.2 por cien-
to, y en promedio hubiera sido més
alto para exportaciones automo-
trices (8.1 por ciento) que para no
automotrices (3.4 por ciento).

El BdeM destacé que, en general,
sectores que han enfrentado aran-
celes NMF relativamente altos para
la exportacion de sus productos a
Estados Unidos han hecho en gene-
ral un uso mas intensivo del T-MEC.

Por ejemplo, los camiones en-
frentan un arancel NMF de 25 por
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ciento, lo que ha incentivado la
creacion de cadenas de suministro
regionales que han permitido que
casi la totalidad de estos bienes se
exporten bajo las reglas del acuerdo.

Los autos y autopartes, en cam-
bio, enfrentan aranceles promedio
de NMF relativamente bajos, de 2.5
y 1.3 por ciento, respectivamente,
por lo que el costo de no cumplir
con las reglas de origen es menor.

Asi, el afio pasado 18 por ciento
del valor de los autos exportados a
Estados Unidos y 43 por ciento de
las autopartes fueron comerciados
sin utilizar el tratado.

En el caso de bienes como telé-
fonos, celulares, computadoras e
instrumentos médicos, el arancel
NMF es de cero por ciento, por
lo que exportar con el tratado
no ofrece un beneficio de ahorro
arancelario, y si implicaria mayo-
res costos administrativos y menor
flexibilidad para organizar sus ca-
denas de abasto.

A Las industrias automotriz y

de autopartes figuran entre las
principales beneficiarias del
Tratado México, Estados Unidos y
Canada. Foto La Jornada

En el caso de los alimentos y be-
bidas, destaca el BdeM, se observa
un comportamiento heterogéneo,
toda vez que productos como vino
y cerveza de malta, que enfrentan
un arancel NMF de cero por ciento,
se comerciaron casi en su totalidad
fuera del tratado (98.6 por ciento),
en tanto que algunos productos que
enfrentan un arancel NMF relati-
vamente bajo, como los productos
lacteos y huevos, se comerciaron
en su totalidad a través del T-MEC.

“Esto sugiere que factores dis-
tintos al arancel NMF también son
importantes para las empresas en
su decision de uso del tratado para
la exportacién”, apunté el banco
central.



