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Seguros que el T-MEC

~

se ‘renueva’ en 20267

024 arrancd con el consen-
so tranguilizador, ol menos
enire analistas enfocados en
la economia mexicana, de
que era improbable que se
reformara la Constitucidn de México
después de la eleccidn. Via a cerrar con
ofro: el T.MEC, quizds con algunos cam-
bios negociados, se va a renovar en
2026 bajo su articule 34.7 por otros
dieciséis afios, déndole estabilidad a
las politicas comerciales y de proteccidn
de inversiones de la regidn a pesar de la
incerfidumbre en ofros marcos.

Pero, del ofro lodo de la frontera, no
todos eskin tan sequros. La semana pa-
sada, C.J. Mahoney, segundo a bor
do del U.5. Trade Represeniative bajo la
presidencia de Trump, dijo en un evento
en Houston organizado por el Baker
Institute de la Universidod de Rice, que
“los costos de no renovar el acverdo
[T-MEC) en el aniversario de los & afos
son relativamente bajos”

En su perspeciiva, independientemen-
te de quien gane la presidencia en no-
viembre, la ogenda de Estodos Unidos
del préximo afic va a estar dominoda
por asuntos domésticos, principalmente
de ingresos (fiscales) y gasto [pdblico).
“Por lo tanta”, segin Mahoney, “en un
ano, la agenda de negociacién para
los Estados Unidos [EU) no estand resuel-
ta y el future del TMEC serd incierto. ..
las probabilidades de una renovacién
inmediata son bastante bajos”.

Claro que esto no significa que el ina-
tado se moriria ahi. Bajo el mismo arficu-
o del tratede, la no-renovacion resultaria
en un proceso de revisiones anvales por
los préximos 10 afics en los que conti-
nuaria vigente el tratado [a menos que
alguna de los paries lo denuncie, lo cual
abre la puerta a una salida muche mas
drastical. En cualquier momento de la
préstima década, cualguier parte que no
haya queride renovar podria cambiar
de opinién.

Ahi hary otra oportunidad para el con-
senzo iranquilizador. Pero, siquiendo la

misma linea argumental de Mahoney,
pareceria que si no se renveva a la pri-
mera, coda vez va a ser mas dificil de
renovar: “nombra la dltima vez que el
AFL-CIO, los Teamsiers, los irabajodo-
res de la indusiria de acero, el Business
Roundiable, el Chamber of Commerce,
el Farme Bureou, Nancy Pelosi, Mitch
McConell, Joe Biden y Donald
Trump esivieron de acuerdo en algo.
Fue el TMEC. Desaforiunadamente, no
veo que esa misma constelacién polilica
de estrellas se alinee ofra vez pronta”

Sequro hay mucho de polifico en este
menzaje. Dificilmenie es de a gratis que
alguien tan cercano a la agenda comer-
cial de Trump -ain con buenas probabi-
lidodes de ser presidente- le sugiera en
el mismo discurso a México y a Canadd
que piensen fuera de la caja y se acer
quen a las prioridodes de EU desde el
arrangue, renunciondo a la posicién
tradicional de los negociadores que bus-
can “anclar” la negociacion en exiremos
para luege i cediende. Bien podria es-
tar empezando a condicionar lo que ve
como una negociacion relevante.

Su idea de que México deberia bus-
car llamar la atencién de EU en el proce-
so expandiendo la esfera de aplicacién
del -MEC [por ejemplo, hacia minerales
crificos, inteligencia artificial y ofros; o
alrayendo nuevos socios que redefinan
el concepio de nearshoring) bien podria
dlinearse con algunas prioridades mexi-
canas. En cualquier case, en el contexio
de la controversial reforma judicial v el
resto del plan C, suena a que quienes
apuesten por la inversién en México y
el desarmollo de codenas de valor regio-
nales —como los inversicnistas del secior
energélico—- no pueden darse el lujo de
aposharle a lo aulomdtico. MNi a la mera
relacién o comunicacién, como si todo
fuera un tema de formas. Lo advertencia
&3 clara: si no legomos a 2026 con una
agenda sustantiva de mejora y expan-
sién, un gran riesgo dentro de la vordgi-
ne de las nuevas agendas nocionalistos
es la irelevancia.




