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ANTILOCGIA 4.Creaunaconexion personal
—— Construyerapport: intentaestablecerunabuenarelacion,
RICARDO sies posible. Trump valoriza el sentido de lealtad ylas cone-
xiones personales.
MONREAL Utiliza elogios estratégicos: reconocer sus logros en forma
ricardomonreala@yahoo.com.mx genuina puede abrir puertas durante lanegociacion.
@RicardoMonrealA 5.Sé flexible, perofirme
Negocia con apertura: aunque es importante tener obje-

’ . tivos claros, también es esencial estar dispuesto aescuchary

CO mone gO ciar con ajustar tus propuestas. No cedas demasiado pronto: mantén

Trump, segun Donald

ue no cunda el panico. Estamos ante la poli-
ticadelaposverdadylo “diplomaticamente
incorrecto”,dondelo que seanuncianonece-
sariamente se cumple, los amagos son en realidad amargos
reclamos, yla conclusion de realpolitik es una: mas que pre-
ocuparse, hay que ocuparse.
¢Como negociar con Donald Trump y no perder en el pro-
ceso? La pregunta selaformulamos al chatde inteligenciaar-
tificial, version 1.7.2, de Apple, que realizo la trazabilidad de
las propuestas sobre negociacion y acuerdos formuladas por
el proximo presidente de EUA en unadecenadelibros, cien-
tosde entrevistas y en su programa televisivo de concursos EI
aprendiz, transmitido en sumomento porlaNBC.

Esto nos respondié:
Negociar con una figura como Donald Trump puede ser un
desafio, dado su estilo de negociacion directo y su enfoque en
resultados concretos. A continuacion, se presentan algunos
consejosyestrategias que podrian serutiles alnegociar con él:

1. Conoce su estilo de negociacion

Directo y asertivo: Trump tiende a ser muy directo y no
se guarda sus opiniones. Preparate para un enfoque claroy
sinrodeos.

Confianza: le gusta proyectar confianza y seguridad.
Muestra seguridad en tus propuestas.

2. Preparate afondo

Investiga y retine informacion: conoce bien los datos, ci-
fras y argumentos que respaldan tu posicion. Trump valora
lapreparacion ylainformacion concreta.

Anticipa sus respuestas: intenta prever sus reacciones y
preguntas, asi podras estarmejor preparado pararesponder.

3. Establece tus objetivos claramente

Define tus metas: ten claridad sobre lo que deseas lograr
en lanegociacion. Establece metas especificas yrealistas.

Prioriza tus demandas: identifica cuales son tus puntos
imprescindibles y cudles son negociables.

tu posicion y no muestres debilidad; esto puede hacer que la
otraparte se sienta mas segura en sus exigencias.
6.Apelaalosintereses mutuos

Encuentra terreno comun: identificay resaltalos intere-
ses que ambos comparten. Esto puede facilitarlacreacién de
soluciones beneficiosas paraambas partes.

Utiliza el enfoque de ganar-ganar: muestracomo tus pro-
puestas pueden beneficiarlo a élyasu agenda.

7.Cierraeltrato de manera efectiva

Sé decisivo: cuando llegue el momento de cerrarel acuer-
do, actiia con firmeza. Asegurate de que todos los puntos
acordados queden claros. Documenta todo: formaliza los
acuerdos porescrito paraevitar malentendidos futuros.

8. Preparate paralaposibilidad del fracaso

Aceptael “no” como unaopcion: no todaslas negociaciones
resultanenunacuerdo.Sila negociacion noavanza, manténla
composturayconsideraotras oportunidades.

Conclusion: Negociar con Donald Trump puede requerirun
enfoqueaudazyestratégico. Lacombinacion de preparacionex-
haustiva, flexibilidad yhabilidadesinterpersonales esclave para
facilitar una negociacion exitosa. Recuerdaque cada situacion
puedeserunica, asique adaptatusestrategias segiin el contexto.

Solo anadiré que hay siete opciones antes de toparnos con
eloctavo punto, s



