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Meéxicoy
Trump 11

aimposiciéndetodolo que

Trumpquierehacery exige

de México casiacabaria con
la relacién bilateral.

Esonosucedera. El peligrode la“ne-
gociacion” en puertano estd ahi, creo,
sinoen los porcentajesde cumplimien-
to que Trump esté dispuestoa aceptar
en cadaasunto.

Trump ha conectado demasiados
asuntos graves ala “negociacién” que
planteaparaMeéxico:aranceles, migra-
cion, crimen organizado.

No s6lo para México, por cierto,
también parabuena parte del mundo.
Uncambio seriodel Trump II frente al
Trump I, dice Jestis Silva Herzog-Mar-
quez,es que el Trump Ieraaislacionis-
tayel Ilexpansionista.

El Trump II quiere anexar Canada,
comprar Groenlandia, retomarel Canal
de Panam, castigar arancelariamentea
China, arreglar Gaza yUcrania, interve-
nirelatraco dictatorialde Venezuela.

De México, Trump
IT quiere alineamien-
to rapidoa todo loque
le ha planteado: parar
migrantesque vienen
del sur, aguantar de-
portaciones masivas
que vengandelnorte, frenar el paso de
drogasy fentanilo, echara Chinadesus
cadenas productivas, renegociar el T-
MECbajosuscriterios de sumacero, se-
ginloscualesel superavitcomercialde
México con EU esunrobo y su paralelo
déficitcomercial con China, unaburla.

En ese marco de “negociacion”, las
nuevas reformas constitucionales de
México, que destruyen la certidum-

Lna batalla politica en
la que una de las partes
tiene todo el poder

bre juridica del pais, seran un elefante
brincando en lasala, pues violan, con-
tradicen o suspenden reglas vigentes
del T-MEC, ypueden terminarconél.

Sabremoscudles ycudntasseran las
exigencias reales de Trump IIcuando
emitasu anunciada avalanchade 6r-
denes ejecutivas, el primerdia de su
gobierno.

La “negociacién” en puerta con
Trump II serd unabatalla politicaenla
que una de las partes
tiene todo el poder y
laotrasoloelpoderde
atenuarlo quele exi-
gen, laposibilidad de
negociar porcentajes
de cumplimiento no
catastroficos.

Aun asi, el Eurasia Group, que he
glosadoestos dias, plantea la “negocia-
ciéon” de México y EU como un stan-
doff, un forcejeo, un duelo. No como
un previo Waterloo. Cree, sin embar-
go, que losempresariosy el gobierno
mexicano estan subestimando el ta-
mafodel problema.
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