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ila imposicion de aranceles selectivos —al acero y al aluminio-

anunciado por Donald Trump fue suficiente para poner amedio
planeta patas arriba, pues abrochese el cinturon de seguridad: el resi-
dente de laCasa Blanca anuncié que aplicara el Impuestoal Valor Agre-
gado de manera reciproca a todos los paises con los que comercia... lo
queimpactara directamente a México en lo que a mercancias e inver-
sion corresponde, asi comoen politicafiscal y politica-politicaserefiere.

Comgo es sabido, en Estados Unidos el
llamado impuesto a las ventas (VAT, por
sus siglas en inglés) oscila entre 2%y 6%
dependiendo del estado de la unidin que
lo aplique; y si en México el [VA es del
16% con aplicacion general, significa que
el departamento de comercio estadouni-
dense, a cargo Howard Lutnik, aplicariaa
todo producto mexicano importado ese
mismo 16%. ¥ si en Europa s del 109, el
arancel a productos importados desde el
viejo continente pagaria ese mismo 10%.

Asi como lo lee. Los efectos de una
medida de ese tipo alteran todos los para-
metros del comercio internacional poste-
riores ala Segunda Guerra Mundial.

Trump escribid en su cuenta de Twit-
ter que para efectos practicos todo arancel
equivale a impuestos al consumo.

“Para los efectos de esta Politica de los
Estados Unidos, consideraremos que los
paises que utilizan el Sistema de IVA, que
&5 mucho mds punitivo que un Arancel,
son similares a los de un Arancel. No se
aceptard el envio de mercancias, produc-

tos o cualguier cosa con cualquier otro

nombre a través de otro Pais, con el pro-

pdsito de perjudicar injustamente a los
Estados Unidos".

Como se eXpuso en este espacio, eso0s
gravamenes son herramienta de politica
industrial de Trump 2.0. Y anota: “Un pais
que siente que los Estados Unidos recibe
un Arancel demasiado alto, todo lo que
tiene que hacer es reducir o eliminar su

Arancel en contra nuestra. No hay Arance-
= =i usted fabrica o construye su produc-

toen los Estados Unidos”.

En 2024 a SHCP, de Rogelio Ramirez
de la 0, a través del sistema aduanal, captd
casi un billon 200 mil millones de pesos
de IVA en comercio exterior, poco Menos
de la mitad de toda la captacitn por dicho
gravamen; reducir 1a tasa de IVA casi 90%
para ser reciprocos con los vecinos, signi-
ficariauna pérdida de captacion tributaria

de1.05 billones de pesos anual, sumainso-

portable para el Gobierno federal.
Y mantener la tasa del 16% pareja con
Estados Unidos implica pasar ese costo

a las empresas exportadoras, costo equi-
valente a todas las “obras emblematicas”
efectuadas durante el mandato de Andrés
Manuel Lapez Obrador.

Estamos ados semanas de que Trump
inicie o no aranceles... y defina como apli-
card [VA al "ojo por ojo”.

Bye bye Movistar, ;bienvenido AT&T
o Bait? Nada nuevo que la hispana que
ahora encabeza Marc Murtra queria tirar
la toalla en México desde hace sexenios y
que hayaoficializado ese proposito el vier-
nes pasado, encomendando la *venta de
garage” a JP Morgan, de Jamie Dimon. La
firma hispana siempre basd su estrategia
de expansion ala “cercania con gobienos”
como ejemplifica que su primer director
en México haya sido Francisco Gil Diaz -
secretario de Hacienda en el gobiemo de
Vicente Fox— y que a la sombra de la Re-
forma Telecom de Enrique Pefia haya in-
tentadoabatir de golpe y pormazo y en mds
de 50% las tarifas interconexion luego de
2 anos de tarifas asimétricas establecidasa
Telcel, a cargo de Daniel Hajj.

Lo relevante es quién se quedard con
lared de fibra dptica, las tomes y ofidnas
de un Operador Virtual Movil Integrado
(OVMI) que regrest sus radiofrecuencias
por falta de rentabilidad -y rent6 capadi-
dad con AT&T- pero que tiene poco mas
de 16 millones de clientes.

En principio hay dos tiradores, Natural-
mente estd AT&T, que lleva Momica Aspe,
que tras infructucsos esfuerzos podria ex-
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pandir a 40 millones de lineas su base de
suscriptores. Claro, el reto de Aspe estd en
migrar a suscriptores de bajo consumo a
su estandar de consumo medio,

El otro es Bait, la empresa telecom de
Walmart México, que lleva Guilherme
Loureiro, y que entendid como aprove-
char el uso de espectro que le ofrece Altin
Redes (la paraestatal, a cargo de Carlos
Lerma), con lo que duplicaria su alcance,
contando con infraestructura para venta
de bajo costo y fichando técnicos especia-
lizados en el sector.

iHaga sus apuestas!

ESS5A ataja buachicol salinero. La pa-
raestatal, a cargo de Moisés Poblanno,
tomd dos decisiones clave que se abun-
darin esta semana: Exportadora de Sal
redirigird la produccion de sal de mesa
(yodada y fluorada) hacia companias pri-
vadas, pues actualmente es objeto de hug-
chicoleo por parte de algunos funcionarios
{yonolodije, pero suena Ricardo Sinchez
ysu escudero, Gerardo Santiago, en el drea
de operaciones) que venden la tonelada a
2.5 délares con un pobre margen de utili-
dad inferior al 10%..., pero que en &l met-
cado se paga a7 dolares.

La otra, fue la decisién de dejar de ren-
tar las bodegas en Tijuana arrendadas a
Sales y Quimicos de la Baja, de la familia
de Juan Bremer {exdirector de la paraesta-
tal) v que desde hace 25 afios tienen pega-
da bodega con bodega sin ni siguiera una
pudorosacortina que separe los depésitos.



