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La posicion global de

México
México debe tomar decisiones en la antesala de la negocia-
c¢ion del T-MEC, medidas que, aunque no sean diplomatica-
mente correctas, beneficien a la industria nacional y le den
fuerza a los negociadores del tratado.

CONTEXTO

Desde agosto pasado, el Ejecutivo presentd al Legislativo la
iniciativa de modificacion a la Ley de los Impuestos Gene-
rales de Importacion y Exportacion, para ajustar mas de mil
450 fracdones arancelarias, mediante la imposicion de
cuotas de entre 5% y hasta 50% a productos provenientes
de Corea del Sur, India. Vietnam, Tailandia y China, entre
otros paises con los que México no tiene tratado comercial.

La dedicatoria tuvo base para nivelar el comercio con

China, y en basqueda por obtener mas ingresos derivados
de las amplias importaciones de aquel pais, pero principal-
mente para alinearse a las politicas estadounidenses y alla
nar ¢l camino rumbo a la negociacion del T-MEC con Esta-
dos Unidos y Canada.

Las empresas asidticas buscaron modificar la iniciativa v
aunque regularmente guardan silencio ante los movimien-
tos politicos, trataron de buscar una prorroga de seis meses
de discusion; sin embargo, su peticion fue escuchada y con-
siderada, pero no acatada, siendo que la altima semana de
sesiones en el Congreso fue un hecho su aprobacion en Di-
putados y Senadores.

LA BASE DE LA MEDIDA

Fl Tratado entre México, Canada y Estados Unidos repre-
senta anualmente mas de 800 mil millones de dolares de
intercambio entre EEUU y México, e impulsa muchos de los
sectores que son fundamentales para la economia de nues-
tro pais, como son el automotriz, aeroespacial, textil y otros
que tuvieron fuerte repercusiones en la modificacion legis-
lativa a manera de blindaje a la produccién nacional. Por
otro lado, la imposicion de estos aranceles, que entraran en
Vigor en enero, traera a las arcas alrededor de 52 mil millo-
nes de dolares en importaciones, con base en datos del pro-
yecto de iniciativa.

La oposicion en el Congreso argumentd una aprobacion
en fast-track. aunque se analizo minuciosamente por la Co-
mision de Economia, presidida por el panista Miguel Angel
Salim Alle, quien escuché a los grupos interesados en el
resultado de la propuesta de politica pablica recaudatoria,
con el respaldo en ambas cdmaras y de la Secretaria de
Economia, en presencia del subsecretario de Comerdo Ex
terior, Luis Rosendo Gutiérrez Romano

El gobierno chino acuso la medida de proteccionista. ha
solicitado explicaciones y eliminar la medida arancelaria.
Mientras tanto, €l pais asidtico avanza a pasos contundentes
en sus alianzas comerciales con otros paises, principalmen-
te en Africa, Latinoamérica y los paises drabes.

La respuesta del gobierno mexicano, a través del secre-
tario de Economia, Marcelo Ebrard, con el respaldo absoluto
de la doctora Sheinbaum, fue: *Si quieres vender en México,
produce aqui”; si quieres importar, también tienes que ex-
portar: el objetivo argumentado es generar empleo en Méxi-
co y proteger 350 mil empleos existentes, que México gane
en el proceso manufacturero y proteger nuestro mercado,
explicando claramente el secretario que los productos chi-
nos seguirdn manteniendo su mercado, a costa de la reduc-
cion de sus margenes, que son muy amplios.

EN CONCLUSION

México estd buscando hacer todo lo posible por empatizar
con Estados Unidos, a escasos dias del comienzo de la revi
sion del T-MEC, y puso una barrera arancelaria al estilo
Trump que, si bien se presenta como justa para la economia
mexicana, no se observa diplomatica, en particular por el
pais asidtico: sin embargo, la prioridad para el gobiemo de la
doctora Claudia Sheinbaum Pardo es mantener. a como dé
lugar, las mejores condiciones posibles con nuestro principal
socio comercial.

Ante la pregunta concreta de si es correcta la medida,
depende de quién sea el que la responda: para las empresas
chinas no lo es por la reduccion de margenes, para las mexi-
canas lo es por la proteccion frente a una competencia voraz
y evitar el dumping, y para el gobierno mexicano lo es, co
nodiendo los beneficios que esto podria generar en la nego-
ciacion del T-MEC: todo esto le da a México una clara posi-
cion en el tablero global.
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